
 

 

Górnika Łęczna SA poszukuje osób do pracy na stanowisku: 

Specjalista ds. relacji biznesowych 

 

Szukamy kogoś, dla kogo budowanie relacji B2B to naturalne środowisko, a sprzedaż 
to prawdziwy żywioł. Jeśli chcesz połączyć pracę zawodową z emocjami, jakie 
dostarcza piłka nożna, i realnie wpływać na rozwój biznesowego zaplecza naszego 
klubu – to miejsce jest właśnie dla Ciebie. Graj z nami w jednej drużynie! 

Twój zakres obowiązków 

- tworzenie i zarządzanie projektem klubu biznesu 

- aktywne poszukiwanie nowych sponsorów 

- przygotowanie dedykowanych ofert sponsorskich 

- sprzedaż biletów VIP na mecze pierwszego zespołu 

- sprzedaż powierzchni reklamowych 

Nasze oczekiwania 

- doświadczenie w sprzedaży B2B 

- bardzo dobra znajomość pakietu MS Office 

- dobre umiejętności komunikacyjne i negocjacyjne, oraz kreatywność w tworzeniu 
oferty i prezentacji 

- wysoka kultura osobista oraz nienaganna prezencja 

- prawo jazdy kat. B 

- zainteresowanie sportem i pasja do piłki nożnej oraz Górnika Łęczna 
zdecydowanie ułatwią Ci pracę! 

Forma zatrudnienia: umowa o pracę, umowa zlecenie, B2B 

Wynagrodzenie: adekwatne do umiejętności  

 

Aplikacje (CV) prosimy przesyłać na adres: praca@gornik.leczna.pl do dnia 
27.02.2026 w tytule maila wpisując: Specjalista ds. relacji biznesowych 



 

 

 

Prosimy o zawarcie w CV następującej klauzuli: „Wyrażam zgodę na przetwarzanie przez Górnik 
Łęczna SA podanych przeze mnie danych osobowych w celu przeprowadzenia i rozstrzygnięcia 
procesu rekrutacji, oraz przechowywania dokumentów aplikacyjnych w okresie obecnej oraz dla 
potrzeb przyszłych prowadzonych przez Górnik Lęczna rekrutacji". 
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